






het punt waar het band de romp raakt. Op deze wijze 

kan hij veel beter ‘sturen’. 

Vervolgens resten nog slechts de opschriften op de spie-

gel. Wij hebben sjablonen laten maken in plaats van plak-

letters; nu krijgen de letters de juiste kleur. De naam van 

het schip zal later overigens ook nog opzij worden aan-

gebracht; thuis liggen de traditionele houten naambor-

den met (echt) gouden letters al klaar.

MONTAGE

Nu volgt nog de afwerking: dekken afplakken en een-

maal rollen met tweecomponentenverf met antislippoe-

der. De tweede laag is alleen lak. Ook de deuren krijgen 

een nieuwe laklaag en de aansluitingen van hout op staal 

in de kuip worden van een frisse kitlaag voorzien. De 

boot blijft vervolgens nog even in de loods om de verf 

goed hard te laten worden. Daarna worden alle spullen 

er weer op gemonteerd en gaat de boot naar buiten om 

definietief uit te harden. Voor dat uitharden geldt: hoe 

langer, hoe beter. In ons geval is dat de hele winter; de 

winterstalling is bij de prijs inbegrepen. Over de ‘prijs’ 

gesproken: kort nadat de klus is geklaard, krijgen we de 

rekening keurig thuis gestuurd.

Kosten

De kosten van een dergelijke behandeling zullen niet al-

leen per bedrijf, maar ook per boot verschillen. Een 

belangrijke factor daarbij is de conditie van het aange-

boden schip. Stel je een schilderbeurt te lang uit dan 

wordt het automatisch ook duurder. In principe gaat een 

moderne goed aangebrachte coating tien tot vijtien jaar 

mee, onder voorwaarde dat beschadigingen direct bijge-

werkt worden.

Het is een misvatting om te denken dat een pas geschil-

derde boot ineens veel meer waard is geworden en dat 

je het geld daarmee als het ware ‘terugverdient’. Schil-

deren is, hoe je het ook wendt of keert, een kostenpost. 

Maar als een boot verkocht moet worden, gaat dat wel 

veel sneller als hij er perfect uitziet! Bovendien heeft 

de koper dan minder argumenten om af te dingen. Een 

snellere verkoop en tegen een betere prijs... Dat kan een 

goede reden zijn om zo’n (grote) uitgave te doen. Als je 

níet verkoopt, hou je er het plezier van het varen met 

een prachtige boot aan over. Maar eerlijk is eerlijk: dat 

geldt ook als je niet naar een professional gaat, maar zelf 

de handen uit de mouwen steekt. Als je het zelf tenmin-

ste kunt en ook je wederhelft het daarmee eens is...

07 Plamuren. 08 Sjablonen voor de opschriften in de juiste kleur. 09 Schuren, 

schuren en nog eens schuren. Wie daar een hekel aan heeft, kan beter geen 

jachtschilder worden.
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